Mer maste goras nu for framtida tillvaxt
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Den europeiska krisen har lett till en stor aptit pa tillvaxt runt om i varlden. En kombination av
ofinansierade skulder och en avsaknad av ekonomisk tillvixt pekar mot en dyster framtid. Aven
Sverige, som 6verlevde finanskrisen relativt val, riskerar att ga mot samre tider om varldsekonomin
garin i en recession med fallande exportefterfragan som féljd.

Losningen ar att stimulera tillvaxten. Hogre tillvaxt ger sannolikt lagre arbetsloshet, storre
skatteintakter och minskar den ekonomiska pressen manga lander befinner sig under. Férenklat sett
finns det tva vagar till 6kad tillvaxt: mer input eller hégre produktivitet.

Den forsta vagen, att 6ka inputen, innebar exempelvis senarelagd pensionsalder eller att Iata fabriker
ga fler timmar per dygn. Men det dr endast i en viss utstrackning det gar att pressa fram mer
arbetsinsatser (om det inte &r som i Grekland dar kockar och trombonspelare har kunnat pensionera
sig redan vid 50 ars alder pa grund av sin farliga arbetsmiljo).

Att 6ka de materiella inputfaktorerna ar inte heller efterstravansvart i en varld dar resurstillgangarna
blir alltmer begransade.

Den andra vagen ar mycket mer tilltalande: att fa ut mer av redan satsade resurser genom hogre
produktivitet. Produktivitet drivs av nya innovationer, vilka kan ta manga former. Exempel dr nya
produkter och tjanster, nya produktionsprocesser, och battre satt att organisera och styra arbete.
Sedan pionjarinsatserna pa 1950-talet av Moses Abramowitz och Robert Solow har det varit klart att
teknologisk utveckling dr avgérande for ekonomisk tillvdxt. Nya innovationer har inte bara gjort vara
liv mer bekvdama och langre an vara forfaders, de har ocksa gjort oss rikare.

Flertalet studier har dokumenterat sambandet mellan nya innovationer och ekonomiskt valstand.
Sambandet ar sarskilt starkt i industrilinder som inte latt kan kopiera andra landers innovationer,
inte har en snabb befolkningsdkning, eller inte kan arbeta mer/pensionera sig senare for att sporra
tillvaxten.

Det ar saledes centralt for makthavare runt om i varlden jobba for att framja innovationsprocessen.
Entreprendrer som tar innovationer till marknaden spelar en central roll for att 6ka produktiviteten
och darmed forbattra konkurrenskraft och tillvaxt.

Men for varje lyckat offentligt ingrepp for att sporra entreprendrskap finns det manga misslyckade
forsok som kostar skattebetalarna miljarder.

Varfor fungerar vissa offentliga initiativ medan andra ar fulla av fallgropar? En framgangsrik offentlig
agenda for understod av entreprendrskap och nya innovationer har flera gemensamma
komponenter.



Foljande tre punkter framstar som sarskilt relevanta ur ett svenskt perspektiv.

» Den forsta punkten, och formodligen den viktigaste, ar att institutionerna sa som lagar, regler, och
skattesystem bor vara gynnsamma for entreprendrskap. Utan mojlighet att inga bindande avtal, att
latt kunna anstalla och avskeda personal, och att fa behalla en skalig andel av avkastningen pa
investeringar ar det osannolikt att en god miljo for entreprendrskap utvecklas.

Ett exempel pa detta ar att marknaden for riskkapital till smaféretag utvecklades mycket senare i
Sverige an i USA, nagot som antagligen berodde pa att Sverige under en lang tid hade en hart
reglerad finansiell marknad, en aggressiv skattepolitik och ett mycket starkt skydd for anstallda vilket
gjorde det riskabelt for smaféretag att nyanstalla. De liberaliseringar vi sett under de senaste
decennierna i Sverige har lett till en aktiv marknad for riskkapital till smabolag, men det aterstar en
hel del att gora. Exempel pa goda initiativ ar lagre foretagsskatter, flexiblare regelverk pa
arbetsmarknaden och uppmuntran till teknik- och patentéverforing mellan forskare och
entreprendrer.

» Den andra punkten ar att offentliga riskkapitalprogram kan finansiera entreprendrer som privata
aktorer bedomer alltfor riskfyllda. Men aven har finns flera fallgropar. Det finns inte nagon anledning
att subventionera branscher eller investeringsfaser dar privata aktorer redan ar aktiva eftersom
risken da &r stor att offentliga investerare tréanger ut privata investerare (i Sverige kan det till
exempel handla om att investera i redan delvis etablerade bolag och i USA kan det handla om att
investera i foretag som sysslar med sociala medier).

| offentliga satsningar maste initiativtagaren ocksa motsta frestelsen att infora for strikta
restriktioner. Regionala och/eller branschspecifika program misslyckas ofta eftersom
affarsmajligheterna inte uppstar inom den specifika regionen eller branschen. Utover detta ar en god
riktlinje for offentliga riskkapitalprogram att gora kompletterande investeringar till investeringar
gjorda av privata aktorer: da kan man dra nytta av de privata aktorernas natverk och kompetens.

¢ Den tredje punkten ar att uppmuntra internationella natverk. Sverige har manga exempel pa
framgangsrika foretag som mottagit investeringar av internationella riskkapitalforetag, som till
exempel Skype och Spotify. Forutom att bidra med noédvandigt kapital kan utlandska
riskkapitalforetag hjdlpa svenska foretag att expandera globalt. De internationella
riskkapitalforetagen samlar da dven pa sig erfarenheter fran Sverige, vilket banar vag for nya
investeringar i framtiden.

Internationella framgangar for svenska entreprendrer skapar ocksa forebilder vilket bidrar till att
stimulera det lokala entreprendrsklimatet. Initiativ till att uppmuntra framgangsrika entreprendrer
att atervanda till Sverige med sin formogenhet, samt offentliga investeringar i samarbete med
utlandska riskkapitalbolag ar tva satt att stimulera internationella natverk.

Sverige har hanterat den internationella finanskrisen val, men krisen i euroomradet kan hota
framtida tillvaxt. Utover detta kommer en allt hardare internationell konkurrens att stalla 6kade krav
pa de etablerade industrilanderna, daribland Sverige. Val utformade offentliga initiativ for att stodja
entreprendrskap och framja riskkapital till smabolag sar fron for innovation, 6kad konkurrenskraft
och hogre tillvaxt. Det ar dags att sa nu.
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